ThotHestia
Formations

PROGRAMME :

Module 1 : Développer un
argumentaire commercial et une
communication adaptée avec les

différents acteurs du projet

Rappel de principe généraux d’'une démarche
commerciale, les arguments commerciaux du matériau
chanvre et des ouvrages, la communication avec les
acteurs en amont (Maitres d’ouvrages, bureaux de
contrbles, bureaux d’études), communication avec les
acteurs aval (fabricants, intervenants sur chantier,
usagers), les dispositifs régionaux a mobiliser pour
I'assistance a la prescription bio-sourcée.

Module 2 : Savoir réaliser la
prescription

Optimisation des ouvrages en phase étude,
I'organisation du chantier, la réception des supports
avant réalisation, la coordination des différents corps
d'état.

Module 3 : Savoir optimiser les couts

Information sur les matériaux disponibles, les
fabricants et fournisseurs, les coUOts d'achats et
estimation quantitatives, les temps de mise en ceuvre
en fonction du mode de réalisation, les paramétres
sur chantier, les dispositifs régionaux.

Module 4 : Savoir suivre la réalisation
des ouvrages

L'organisation du chantier : sécurité, volumes, acces,
stockages, les conditions de séchage, la protection
des ouvrages, les informations transmises a réception.
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